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Onde vou, vendo um site

Description

Onde vou, vendo um site! Sou o Gil Marinho fundador da Agéncia Next Step e tenho o costume de
conversar sobre tecnologia, marketing, criacdo , desenvolvimento e'internet onde quer que eu va.

Vender: pratica diaria, faz bem!

Ultimamente cultuei o habito de sempre tentar ver uma oportunidade de negdécios onde vou, e tenho
obtido resultados com isso pois‘'onde vou, vendo um site!

Eu sou formado em Técnico em Web pelo SENAC e Artes Visuais pela FMU, entéo divido o meu
tempo como Professor de Artes em Suzano — SP e Web Designer em minha Startup de Criagéao de
Sites e Consultoria SEO.
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Acontece assim:

Eu costumo conversar bastante sobre como a internet é uma ferramenta excelente (e barata) para
divulgacao de produtos e servigos.

Mas nem tudo se resume a criar um site, eu sempre digo por ai que um site em si ndo vale nada, ele
precisa ser utilizado como ferramenta de vendas (ver posts aqui do blog).

Entdo nessas conversas em farmacias, escola, cabeleireiro, academia, grupo de muay thai, hospital
entre outros eu sempre saio com um pedido de orgamento.

Por que as pessoas querem estar na Internet?

Isso se deve ao fato de que todos ou quase todos 0s setores da economia estdo conectados a
internet pelo celular, entdo se vocé quer vender, quer ser encontrado, precisa de um site.
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As vezes as redes sociais como Facebook e Instagram restringem uma parcela do seu publico.

Como fagco para conseguir orcamentos para o meu negocio?

Primeiro, ouca! Entenda, avalie, teste e faca muitas perguntas, logo vocé pode descobrir
necessidades (estando de fora) que o cliente em potencial ndo descobriu. Faca bastante perguntas a
respeito de como ele (seu futuro cliente) busca os servigos e produtos que vocé oferece na internet.

Observe o0 seu publico

Im

As vezes as pessoas que nos cercam precisam solucionar problemas que 0s N0Ss0s Servicos
solucionam.

Eu por exemplo, costumo observar como as pessoas pesquisam no celular, observo meus amigos
professores, meu colegas designeres, cliente diversos...

Por qué? Porque eu trabalho como buscas e preciso entender como os clientes de diversas area

Page 3
Footer Tagline



COMPANY NAME
Address | Phone | Link | Email

procuram solucdes na Internet. Observe seu publico.

Pergunte o qué as pessoas precisam
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Conversas informais em locais inusitados rendem solucdes e lucros para ambos.

Como exercicio, peca para amigos e familiares procurar um produto (aleatério) e veja como ele busca
Seus servicos e ou produtos, entenda como eles te encontram, ai vocé ja tem um estratégia para ser a
empresa que fornecera a solucéo.

Nem todo mundo esta na Internet

Poucas séo as area que nao estdo na Internet, assim como meu ramo é criar sites e otimiza-los com
técnicas de SEO para que aparecam no Google, nem todos os clientes que observo serdo meu
publico.

As vezes uma conta em uma rede social vende mais do que o site em si.

Nem todo os publicos estardo na Internet, mas se o seu publico estiver 14, tem gente vendendo pra ele.

Fale o qué vocé faz
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Um vez fui fazer um site para uma empresa e acabei vendendo um logo exclusivo com personagem e
tudo que saiu mais lucrativo do que o proprio site, simplesmente por ter observado o logo do cliente.

As vezes ndo vendemos porque ndo abrimos a bocal

Conclusao

Se vocé tem um produto ou servigo é porque existe gente precisando dele, vocé so precisa descobrir
(no boca a boca) quem sdo essas pessoas, as vezes elas trabalham com vocé e vocé nem percebeu.

Cosmeéticos, roupas, perfumes, alimentos, bebidas, servicos de manutencao, consultorias, palestras,
terapias...

Uma infinidade de necessidades podem ser descobertas ali, em uma conversa em um café ou ponto
de Onibus e porque n&o na empresa onde vocé atua.

Faca isso e vocé vai perceber o porque de onde vou, vendo um site!

Quer resultados? Chame a Agéncia Next Step no WhatsApp!
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